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Група українських IT-компаній, 
яка займається розробкою та 
впровадженням електронних

сервісів
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Майданчики

Майданчик А Майданчик B

Замовник
розміщує 

оголошення про 
закупівлю

Постачальник
подає 
пропозицію

ЯК ФУНКЦІОНУЄ ЕКОСИСТЕМА 



PROZORRO СЬОГОДНІ

Постанова КМУ №1178

Відкриті торги
з Особливостями

Постанова КМУ №822

Запит (ціни) 
пропозиції

ЗУ «Про публічні 
закупівлі» з урахуванням 
постанови №1275 та ЗУ 

«Про оборонні 
закупівлі»

Спрощена 
процедура

Постанова КМУ №1275

Динамічна система 
закупівель

Не готуєте тендерну 
пропозицію

Участь безоплатна

Оплата % від 
суми заключеного
контракту

Період подачі пропозиції 
7 днів

Можливість оскарження

Оплата за участь

Попередня кваліфікація

Закупівлі для потреб 
оборониМожливість проведення 

закупівлі для потреб 
оборони,
або
Товари та послуги до 100 тис. грн.
Поточний ремонт до 200 тис. грн
Роботи до 1,5 млн грн



ЄМНІСТЬ РИНКУ                           2022-2023рр.

Ємність ринку, 
грн

8 039 367 508, 80

27 611 733 571,85

Кількість
процедур (лотів)

84 873

116 032

4 590 094 043,43

13 000 048 317,93

Сума підписаних
контрактів, грн

76 862

112 001

Кількість підписаних
контрактів, грн

2022 2023 2022 2023 2022 2023 2022 2023



В РОЗРІЗІ ТОП КАТЕГОРІЙ

Топ 5 категорій Кількість контрактів Сума підписаних контрактів, грн

2022

2023

35810000-5 Індивідуальне 
обмундирування

18810000-0 Взуття різне, крім
спортивного та захисного

1 389

1 949

621 502 523,42

5 342 668 860,61

2022

2023

1 458

2 054

240 155 459,24

1 511 835 452,21

18110000-3 Формений одяг
2022

2023

1 270

1 538

500 933 288,87

497 196 868,54

18130000-9 Спеціальний
робочий одяг

2022

2023

1 813

3 037

308 282 044,49

647 642 992,85

39510000-0 Вироби
домашнього текстилю

2022

2023

5 607

9 157

288 698 243,27

398 743 061,61



ТОП 3 ЗАМОВНИКА 2023 РОКУ
з відкритої інформації

Показники

МІНІСТЕРСТВО 
ОБОРОНИ УКРАЇНИ

Національна поліція 
України

Філії "Укрзалізниці"

Бюджет оголошених 
процедур, грн

14 012 830 409,00

950 152 500,00

685 355 193,34 

К-ть оголошених 
процедур (лотів)

Сума підписаних 
контрактів, грн

Кількість 
контрактів

950

88

557

4 434 094 539,64 

114 265 500,00 

574 033 807,46

134

82

310



ПОЗИЦІЯ МАЙДАНЧИК - ПАРТНЕР

Партнер Майданчик

9 років досвіду, який ви можете 
використати для власної вигоди

Сайт для пошуку закупівель та подання
пропозицій

Маємо розуміння щодо всіх
нормативних та технічних змін, та як 
вони впливають на вашу роботу

Маємо додаткові ресурси
на виконання ваших запитів
щодо впровадження додаткових
сервісних та функціональних
можливостей

Зацікавлені в розвитку вашого 
бізнесу

В чому
різниця?



Аналітика (моніторимо конкретну нішу учасника, аналізуємо в 
ретроспективі його участі та досліджуємо стратегії конкурентів)

Юридична підтримка (консультації та предметні послуги)

Фінансові сервіси (надаємо овердрафт / постоплату участі
в закупівлях)

Використання нових технічних можливостей майданчика в роботі

Надаємо в безоплатне користування платформою комерційних
закупівель та продажів, як додатковий канал збуту

ВИГОДИ, ЯКІ ОТРИМУЄ УЧАСНИК 
СПІВПРАЦЮЮЧИ З Е-ТENDER



АНАЛІЗ ЗМІСТУ ТЕНДЕРНОЇ ДОКУМЕНТАЦІЇ



ПІДПИС КЕП ОКРЕМО КОЖНОГО ФАЙЛА ПРОПОЗИЦІЇ

Згідно з Законами України, «Про електронні документи та електронний документообіг» 
та «Про електронні довірчі послуги», документ, на який накладено електронний
підпис, прирівнюється до підписаного власноручно.

Підписати Підписати Підписати



PUSH-ПОВІДОМЛЕННЯ НА СМАРТФОН



ОНЛАЙН-ПЛАТФОРМА ДЛЯ ПРОВЕДЕННЯ 
ЗАКУПІВЕЛЬ ТА ПРОДАЖІВ 
У КОМЕРЦІЙНОМУ СЕКТОРІ

Велика кількість різних 
комерційних замовників

Участь безкоштовна

Додатковий  ринок збуту

Продаж товарів 24/7

Відсутність додаткових витрат 
на рекламу та пошук клієнтів

Переваги для вас як постачальника: Переваги для вас як замовника:

Залучення нових постачальників та 
управління ризиками з існуючими

Зменшення зловживань
в закупівлях

100% прозорості процесів закупівель 
та продажу

Економія на закупівлях до 25%

Скорочення циклу проведення
закупівлі до 2-х днів



ПОЧАТОК РОБОТИ В PROZORRO



Вибір 
майданчика,
реєстрація та 
ідентифікація

Підбір
підходящої
закупівлі

Підготовка
пакету 
документів

Участь в 
аукціоні (якщо
він передбачений) 

Завантаження
документів
переможця

Подача 
пропозиції
через 
майданчик

Підписання 
договору

Виконання
зобов’язань
та оплата 
(інколи
передбачений
аванс)

ПЕРШІ КРОКИ ПОСТАЧАЛЬНИКА 
В СИСТЕМІ PROZORRO



ТИПОВІ ПОМИЛКИ УЧАСНИКІВ 
ПІД ЧАС РОБОТИ

Проходити цей шлях самостійно та не користуватись всіма ресурсами 
свого майданчика

Відмовлятись від порівняння умов співпраці на різних майданчиках

Коли з'являються питання, шукати відповідь в інтернеті
або у сторонніх консультантів



ТИПОВІ ПОМИЛКИ 
ПІД ЧАС УЧАСТІ В ЗАКУПІВЛІ

Нерозуміння правил роботи в системі, або конкретної процедури
закупівлі

Відсутність аналізу конкурентів та їхньої цінової стратегії

Неякісна підготовка тендерної пропозиції, або її частини

Відсутність онлайн під час проведення аукціону (обійшли на 1 грн)

Відсутність реакції на повідомлення про усунення невідповідності (24 години)

Невчасне додавання документів переможця



ЯК КОМАНДА ФАХІВЦІВ E-TENDER 
ДОПОМАГАЄ В РОБОТІ

1 За кожним клієнтом закріплений персональний менеджер

Розроблені безоплатні курси для старту роботи в системі
для бізнесу

Розвинутий модуль аналітики, який дозволяє дістати
будь-яку інформацію в зручній формі для сприйняття

Штат юристів та партнерів, які можуть, як проконсультувати, 
так і допомогти з виконанням предметного запиту

Індивідуальні доопрацювання функціоналу майданчика для 
системних учасників, щоб покращити операційні процеси

2

3

4

5



M.: + 38 (067) 329 39 00

i.arkhypenko@e-tender.ua

Архипенко Ігор 
Комерційний директор E-Tender
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