
ЭКСПОРТНЫЙ В2В ОНЛАЙН МАРКЕТИНГ 
В СЕКТОРЕ ЛЁГКОЙ ПРОМЫШЛЕННОСТИ



СЕГОДНЯСВАМИ
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ЕВГЕНИЯ ШЕВЧЕНКО
Специалист по развитию международного
бизнеса и партнерских связей в Visable

ТАРИК ЗАХЗАХ
Глава по международным партнерским связям в
Visable

MBA (INSEAD) / Бизнес-юрист

15 лет профессионального 
опыта (США/Европа/Ближний  
Восток и Северная Африка).

Находит крайне увлекательным 
B2B он-лайн маркетинг и

убежден, что создание новых 
бизнес-возможностей для 

малых и средних предприятий 
является основополагающим 

фактором для развития 
здоровой экономики.

Магистр Международных
экономических отношений

Более 2 лет опыта работы в таких 
организациях как Международная 
Торговая Палата и ООН на благо 

устойчивого экономического развития 
и глобальной торговли.



ЮЛИЯ МАРКИТАН
Co-founder Ukraine Global Export

6 лет опыта в сфере ВЭД, экспорт в 
страны Азии, СНГ и Европы.

3 года опыта экспортного консалтинга: 
аналитика, сопровождение, В2В-

маркетинг



1. Тренды B2B 

2. Visable – надежный партнер в B2B маркетинге 

3. Сектор B2B лёгкой промышленности

4. Стратегии и техники онлайн маркетинга

5. Инструменты В2В онлайн-продвижения на Европейском рынке

НАПОВЕСТКЕ

Международныйонлайн маркетинг для сектора B2B3



ТРЕНДЫ B2B



McKinsey провел исследование среди 3600 менеджеров высшего 
звена в секторе B2B, в 11 странах, в 12 бизнес-секторах.

Как пандемия повлияла на рынок B2B 
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Источник:  McKinsey & Company, 2021

2x 
предпочтение взаимодействовать через 

интернет нежели проводить 
традиционные персональные встречи 

2x
возросло предпочтение тем 
поставщикам продуктов, кто 

обеспечивает непревзойденный онлайн 
сервис и коммуникацию 

79% 
B2B компаний отметили, что они 
намерены продолжать работать в 
онлайн режиме и после пандемии



B2B транзакции уникальны
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Способы Оплаты
порядка половины B2B оплат 
производятся посредством 

бумажных платежей

Финансирование
оплата «с условиями» : в 
течение 30 или 60 дней

Оптовые Скидки
скидки при условии заказа 

больших объемов

XX %
СКИДКА

Контрактное 
Ценообразование
цены устанавливаются 
посредством личного 
соглашения с каждым 

покупетелем 



Строгая Проверка
строгие нормы, касающиеся 

происхождение товаров и способ их 
перевозки

Способы и Сроки Доставки
персональное соглашение по 
способам и срокам доставки

Страховка
защита товаров в процессе доставки 

от повреждений или кражи

B2B транзакции уникальны
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Две платформы, одна цель – помочь находить международных покупателей
Будьте видимы для международной бизнес-аудитории

B2B платформа с международным охватом и
26 языковыми версиями

Лидирующая платформа B2B
на германоговорящих рынках



Выбор надежного партнера
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wlw („Wer liefert was“)
поисковик номер 1 корпоративных поставщиков и 
покупателей германо-говорящего региона: Германия, 
Австрия, Швейцария.

EUROPAGES
решение для увеличения международной видимости в 
секторе B2B в более чем в 221 стране мира

26
языков

50,4млн
посещений 

в год

3,6млн
компаний

270k
поисковых 
запросов в 

день
*Источник: Google Analytics  

Офисы

ИТ лаборатории

Филиалы

Международный онлайн маркетинг для сектора B2B



Международная B2B платформа Платформа №1 для 
покупателей B2B на 
германоговорящих 
рынках: Германия, 
Австрия, Швейцария

Visable – владелец 2 лидирующих B2B платформ: 
Europages and wlw.

Решения для поиска 
международных 
покупателей

Что предлагают наши платформы: 

Быть в нужном месте в момент поиска Ваших 
продуктов целевой аудиторией
Оптимизированная видимость в сети 
независимо о языка поиска

Верная целевая аудитория
Профиль компании ориентирован на 
профессиональных международных покупателей

Никаких лишних барьеров для 
покупателей
Покупатели в сфере B2B не платят 
дополнительные сборы за отправку запроса
Эффективный результат при минимальных усилиях
Профессиональная презентация компании и 
продуктов без больших затрат на маркетинг или 
разработку и перевод сайта
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Качественный трафик предлагаемый EUROPAGES
Постоянно растущий спрос ~40 миллионов посещений из

221 стран и территорий 

Топ стран-посетителей

~ 5.9 миллионов
посещений из Франции

~ 6.3 миллиона
посещений из Италии

~ 3.6 миллионов
посещений из Германии

~ 2.3 миллиона
посещений из Турции

~ 1.9 миллионов
посещений из Великобритании

~ 1.1 миллион
посещений из Бельгии

~ 1.2 миллиона
посещений из Испании

~ 6.3 миллиона
посещений из Голландии

~ 1 миллион
посещений из Португалии

~ 0.9 миллионов
посещений из Морокко
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>620.000
Зарегистрированных 

компаний

75.000
Поисковых запросов по 
продуктам и сервисам 

каждый день 

1,28 millones
Посещений в месяц
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Качественный трафик предлагаемый wlw
Постоянно растущий спрос. 15.3 миллионов посещений из

179 стран

~11.4 миллиона

~ 1.3 миллиона

+4% 

посещений из Германии

посещений из Австрии

Топ стран-посетителей

~ 0.8 миллионов
посещений из Швейцарии



Секторы, представленные на платформе
Секторы с самым высоким спросом 
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Пищевая 
промышленность

Транспортные 
средства

Перевозки и 
логистика

Химия и 
фармацевтика

Машиностроение Упаковка

Древесина и 
мебель

Сельское 
хозяйство и 

животноводство
Строительство и 
стройматериалы

Текстиль и 
одежда



Растущий спрос сектора лёгкой 
промышленности на Europages

Всего из более 50 млн поисковых 

запросов на Europages за год по 

сектору «Текстиль и Одежда» на 

приходится 9 002 354 запросов
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Сводка статистических данных за 3 квартал 2021
Барометр Europages Q3 2021 



СТРАТЕГИИИТЕХНИКИ



Нелюбаяинвестициявонлайн  
маркетингпринесетожидаемый  
результат.

Преждечемвыбирать
инструменты, необходимо  
разобратьсявцифровой  
экосистемеиразработать  
подходящуюстратегию.



Объем Квалификация

Упрощенный Бизнес Процесс

Комплексный Бизнес Процесс

Существуетмножество маркетинговых инструментов
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Дисплей

PR
SEO

Мероприятия

ОН-ЛАЙН
РЕПУТАЦИЯ Спонсоризированный

контент

Ретаргетинг

Рекомендации

AdWords

Вебинары

Звонки

Рекламавсоц
сетях

Мессенджер

Автоматизация
маркетинга

Email
маркетинг

Целевые 
страницы

Вам необязательноиспользоватьВСЕ  
инструменты для достижения успеха 

маркетинговой кампании

Ключуспехав выборе подходящего  
методадля Вашего бизнеса

Помните: невозможно быть везде и
сразу!



PUSHPULL

Выберитесвоюстратегию
«Pull»или«Push», вотвчем вопрос!

КАКПРИВЛЕЧЬЦЕЛЕВОГОПОЛЬЗОВАТЕЛЯ
делая рекламную рассылку.

Цель –вызвать интерес,желание узнать больше!

КАКБЫТЬВИДИМЫМ
для тех,кто проявляет интерес к  

продуктам и сервисам,производимыми и  
Вашей фирмой и конкурентами



Нужныйчеловек >B2B аудитория

+правильноесообщение >SEO-ориентированный контент

+ нужноевремя >момент поиска продуктов и сервисов

+ A/B-тестирование
= успешная
маркетинговая  стратегия



Расширение возможностейпосредствомпониманияонлайнмаркетинга
Выбор верного партнера

“Мы даем Вам подходящие инструменты и помогаем принимать 
верные решения.”

ПАРТНЕРСКИЕ
ОТНОШЕНИЯ

СПЕЦИАЛИЗИРОВАННАЯ
КОМАНДА



● Комплексное управление экспортным проектом
● Аналитика
● Организация образовательных мероприятий
● Маркетинг для экспортёров
● Поиск иностранных партнёров

Ukraine Global Export – официальных представитель
международных В2В онлайн платформ Europages i wlw



83,7% 
экспорта лёгкой 

промышленности –
в страны ЕС
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Больше 40% 
производства 

лёгкой 
промышленности –

экспорт

18% 
рост экспорта 

одежды 
в первой половине 2021 
года по сравнению с 1 

пол. 2020

Тенденции украинского экспорта в секторе лёгкой 
промышленности



Профессиональные байеры ищут 
поставщиков из Украины на Europages



Профессиональные байеры
ищут поставщиков из Украины 
на Europages



Вашацифроваястратегия
должна опираться на 3 столпа и преследовать 1 цель
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ФИНАНСОВАЯ
эффективность

РАСШИРЕНИЕ 
ВОЗМОЖНОСТЕЙ

КОНТРОЛЬ НАДЕЖНОСТЬ



РАСШИРЕНИЕВОЗМОЖНОСТЕЙ



Будьте доступны для ЛПР там, где они исследуют предложения
На расстоянии одного клика на Google

Europages and wlw – простой способ 
оказаться на 1-й странице самой 
популярной из поисковых систем

Профиль Вашей компании 
отображается в топовых результатах 
на 26 языковых версиях

Вы презентуете свой продукт, используя 
качество индексации Europages и wlw
в Google

Ваш покупатель находитcя от Вас на 
расстоянии всего одного клика после 
соверешения поискового запроса в 
Google

Первая страница самых 
популярных поисковых 
систем!



КОНТРОЛЬ



Сохраняйте полныйконтроль

38 Международныйонлайнмаркетинг для сектора B2B

ВАШ БРЭНД
Ваш контент,  

Ваше окружение,
Ваша международная  

видимость

ВАШИ ЛИДЫ
Ваше взаимодействие  с 

клиентами  
принадлежат только  

Вам и Ваши запросы не  
передаются другим  

клиентам

ВАШИ КОНТРАКТЫ
Нет комиссий,  

личное  
взаимодействие с  

каждым  
потенциальным  

клиентом

ВАШ БЮДЖЕТ
Растет только Ваша  

прибыль, а не расходы



EUROPAGES 
Функционал

Компании появляются в 
соответствии с ключевыми словами, 
введенными в строку поиска 
Europages.

Компании, перечисленные первыми 
и имеющие прямую ссылку на их 
веб-сайт, являются платными 
клиентами и имеют лого Verified by 
Europages

Компании, у которых нет значка 
подтверждения, размещаются 
бесплатно

Возможность фильтровать 
результаты по типу компании, 
стране, категории или размеру 
компании для нацеливания на 
нужную аудиторию.



EUROPAGES
E*Page
Оптимизированное для SEO и уникальное 
описание компании, профессионально 
переведенное на 15 языков.

Переход по обратной ссылке -
повышение видимости веб-сайта в 
трафике Google +

3 точки контакта с возможностью 
отправки прямого запроса

Добавление до 3-х разных сайтов 
(основной, филиал, партнер)

Добавление ссылок на социальные сети

До 30 ключевых слов разных типов для 
обеспечения видимости и усиления 
конкурентного преимущества,
переведены на 15 языков



EUROPAGES 
E*Page
В каталоге до 200 товаров

Сохранение 3 точек контакта, когда вы 
заинтересованы в продукте - еще 
больше возможностей для 
взаимодействия с покупателями

Прямая ссылка на веб-сайт продуктов 
клиента - увеличение посещаемости 
веб-сайта.
У каждого продукта есть описание с 
добавлением 3 ключевых слов - x600 
дополнительных возможностей быть 
найденным по выбранным ключевым 
словам

Изображения продуктов 
индексируются Google и отображаются 
в поисковой выдаче изображений 
Google.



Онлайн видимость на 
германоговорящих рынках
Поиск клиентов в странах 6 крупнейших 
импортерах Европы

Видимость на ведущей B2B площадке

Германии, Австрии и Швецарии с 1.4 миллионов 

посещений в месяц

Презентация компании со знаком 

подтверждения в категориях, искомых Вашей 

целевой аудиторией

Список компаний, интересовавшихся Вашим 

профилем с возможностью прямого контакта 

Возможность просмотреть наиболее популярные 

товары, которыми интересуются в Вашем профиле



НАДЁЖНОСТЬ



Личный кабинет
MySTATS

Мониторинг полноты профиля 
компании, влияющий на рейтинг

Отслеживание взаимодействия с 
покупателем

Отслеживание источников поиска

Постоянный мониторинг 
маркетинговой воронки и скорости 
трансформации

Мониторинг динамики 
производительности



JOSE-AMORALES

Статистика за 1 год

https://www.europages.co.uk/JOSEAMORALES/00000005341976-641363001.html


JOSE-AMORALES

Статистика за 1 год

https://www.europages.co.uk/JOSEAMORALES/00000005341976-641363001.html


50%работылежитнаВас
От лида к представителю бренда

Мы говорили о маркетиноговой воронке и о  
различныхтехниках лидогенерирования.

Но как только Вы создали свою цифровую  
экосистему и начали получть лиды,Вы  
переходите но второй этап процесса:

КОНВЕРСИЯЛИДОВВКЛИЕНТОВ!

Клиент

Продажи

Лиды

Маркетинговая активность

Призыв
к действия

PR

Целевая 
страница

Звонки

Мероприятия

Email Вебинары  
рассылка

Маркетинговая
автоматизация

Adwords SEO

Контакты 
(внутренняя  
и
внешняя 
аудитория)

50%

42

50%



КОНВЕРСИЯ ЛИДОВ В КЛИЕНТОВ!

Цель – 5 новых клиентов

Лиды

Продаж

и  

Клиент

Маркетинговаяактивность

Призыв
к действия

PR

Целевая 
страница

Звонки

Мероприятия

Email Вебинары  
рассылка

Маркетинговая
автоматизация

Adwords SEO

Контакты 
(внутренняя  
и
внешняя 
аудитория)
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100 лидов

1000 целевых посетителей сайта

100 звонков

Конверсия 5%



РЕНТАБЕЛЬНОСТЬ

Return On Investments



Не цена, а ценность

Ваше онлайн 
представительство в Европе



Аудит видимости компании онлайн на международном 
рынке;
География спроса на продукцию;
Количество потенциальных клиентов;
Объём товарооборота, который можно привлечь с 
помощью платформ

ИНДИВИДУАЛЬНАЯ КОНСУЛЬТАЦИЯ

Бонусы для всех участников мероприятия

Заполните форму для связи с вами:

www.uge.org.ua/europages +38048 734 08 48

http://www.uge.org.ua/europages

